VOCATION N° 60

Dn sait depuis Monsieur de la
Fontaine que «Rien ne sert de
‘courir, il faut partir & point».
lLes franchiseurs pour leur part
doivent s'appliquer une autre
orale.

g\/lacDonalds Quick, Novotel,
P

%

omodes, Yves Rocher et beau-
ﬁzoup d'autres ont tous respecté
un moment de leur existence
la performance de : «100 en 3»

e difficultés d'un réseau de plu-
,leurs centaines de franchises

ein duquel le rapport de force
erait plus difficile & maitriser.
‘est une question de taille cri-
que.

a franchise est une technique

qui ne se congoit que

dans la vitesse et l'accé-

lération du développement.

{N'est-ce pas encore plus

vrai au siécle de la mondia-

lisation ?).

Mais la vitesse de dévelop-

pement ne veut pas dire ne

pas respecter la qualité et

ouvrir des franchises n'impor-

te comment et n'importe ol. ;

Trente franchisés en 7 ans par

exemple reléveraient d'une erreur

d'aiguillage, le franchiseur aurait

mieux fait, dans sa stratégie,

d’opter pour le succursalisme.

A chacun son rythme peut-étre,

mais ne vaut-il pas mieux étre le

litvre qui courttout droitversl'ob- |

jectif que la tortue qui zigzague !
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