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Reseaux

Via Net.Works s'inferesse

aux franchiseés

Lintégrateur propose
une offre packagée
au commerce organise.

ette offre répond d un besoin des
Créseaux de franchises que nous
avons identifié grace a une enquéte
auprés de 300 entreprises, précise
Murie] Chargueraud, responsable
marketing de Via Net Works. Cette
enquéte a révelé que 82 % des franchi-
sewurs n'ont jamais fait détude de leurs
couts de communication avec les points
de vente. » Fort de ce constat, Via
Net.Works a rassemblé plusieurs
briques existantes pour constituer une
offre comprenant étude des besoins,
le déploiement, la fourniture de maté-
riel, la mise 2 jour des systémes et la
maintenance 24 h/24 et 7jourssur7 a
partir de son centre situé a Courbevoie
(92). « Il existe environ 800 franchises
en France qui constituent notre cible et
45 % de celles gue nous avons interro-
gées ont des réseaux internationaux »,

Muriel
Chargueraud,
responsable
marketing

de Via

& | NetWorks:

2 | «Notre offre
| s'adspte aux
besoins crois-

sants des
franchises. »

déclare Muriel Chargueraud. Loffre,
commercialisée depuis le printemps, a
déja séduit une dizaine d'entreprises
ayant des réseaux commerdaux, dort
Midas gui compte prés de 300 franchi-
sés, Conque par la filiale francaise de
lintégrateur, cette offre devrait, par la
suite, tre proposée par les autres filla-
les du groupe. lintégrateur a formé
huit commerciaux aux besoins spéci-
fiques des franchises. Via NetWorks
s'est, pour l'occasion, associé au Cedre
{Centre européen des directeurs de
réseaux) qui regroupe des responsa-
bles de franchises, de chaines et de
groupemernts. @ Amnelle Siceat
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