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LUNDI 17 OCTOBRE 1983

Salie des conférences - HALL 1-2 - Allée P

Y

® POUR LES REVENDEURS PHOTO
sous la présidence de Monsieur Pierre MOULIN, président de
la Contédération Frangaise de la Photographie.

10h30-11h30 “LA FRANCHISE, UN OUTIL DE
DEVELOPPEMENT, MAIS POUR QUI?"
Face au développement de nouveaux sysiémes de commercialisa-
tion, contronté a un jeu de la concurrence de plus en plus sophisti-
qué, le REVENDEUR-PHOTO doit penser son expansion pour assurer
sa renlabilité et sa compétiivité. La Franchise peut élre un moyen, un
oulil, une méthode, voire un état d'espril susceplible d'assuter la
pérennilé de son enlreprise face aux délis commerciaux
¢ avec la participalion de Maitre Olivier GAST, président de I'Univer-
sité Européenne de la Franchise. “La Franchise une technique
d'expansion au service du monde de la Photo”. Le concept de tran-
chise, les problémes juridiques liés A 1a distribulion, les relations

® POUR LES PROFESSIONNELS
PORTRAITISTES

sous la présidence de Monsieur Bruno ALBERGHINI, président
de la Commission Portrail du GNPP.

16h00-16h45 “LA MORPHOPSYCHOLOGIE, UN
OUTIL DE VENTE ET DE DEVELOPPEMENT
DU PHOTOGRAPHE PORTRAMSTE 7”

Le portraitiste esi confronié a une demande de fa clientéie de plus en

plus personnalisée. Entre fintention du photographe el l'intention du
hotographié, il peut y avoir ruplure. Comment déceler I'intention pro-
onde du photographié, comment saisir sa personnalité? La mor-

phopsychologie peut-elle apporter une 1éponse satisfaisante au pho-

tographe portraitiste.

“ avec la participalion de Monsieur Francis DELVERT.

16h45- 17045 “POUR UN MARKETING DYNAMIQUE
DU PORTRAITISTE,
OU COMMENT UTILISER L'INFORMATIQUE
POUR RENTABILISER VOTRE ENTREPRISE"

<N CINEMA

. Franchiseur-Franchisé.

11h45-12h45 “L'INFORMATISATION DU POINT DE VENTE"

Faul-il s'informatiser ? Celle queslion n'est déja plus d'actualité pour
les Revendeurs-Photo  Aujourd'hui, Finformalique entre dans lous les
loyers el va lavoriser une nouvelle révolution dont les conséquences
se feront senlir au niveau de l'ensemble des struclures socio-écono-
i lable question & se poser aujourd’hui est de savoir
inlormatiser et Comment s informatiser ? Les applica-
tions de l'outil inlormalique pour le Revendeur-Photo sont nombreu-
ses, en particulier elies lui permetiront de prendie rapidement les
décisions unpoitantes pour l'avenir de son entrepiise
* avec la participation de Monsieur Francis NAVARRO, charge de
mission a la Contéderation Frangaise de la Photographie L'informa-
hque mtu.J:mm a la gestion de l'enliepnise : les relations avec lés
chents, les lournisseurs, la fonction marketing, systéme d'aide a la
decision el aux choix.

Le portrailiste peut-it concilier Fexercice de son mélier de photogra-
phe et ses obligations de chet d'entreprise qui consistent & assurer le
développement de son marché et de ses aclivilés ? Quelles solutions
linformalique peul-elle lui apporter dans le domaine du marketing ?

* avec la participalion de Monsieur Seige BRETONNET, secrétaire
du SIDNAP de la Dordogne, concepleur de piogrammes informali-
ques pour les Arlisans raphes.

%W%% MARDI 18 OCTOBRE 1983 ©
Salie des contérences - HALL 1-2 - Alide P

® JOURNEE DU LABORATOIRE

® POUR LES PROFESSIONNELS & sous la présidence de Monsieur Georges ROLLET, président
Qu L DE LA PRISE DE VUE INDUSTRIELLE de la Chambre Syndicale des Laboraloires de fagonnage.
.— D, p: sous la présidence de Monsieur Andié METTHEY, président de .
— Vu L la Conumission Industne du GNPP 11h00-12h30 “LE LABORATOIRE DE FACONNAGE
m FACE AUX NOUVELLES TECHNOLOGIES”
LU g 13h30- 14h45 “PHOTOGRAPHIE, AUDIOVISUEL, VIDEO (sur Invitation)
0 W . EST-CE LE MEME METIER? Face au développement de nouvelles lechniques et technologies, le
A Le concepl d'unage se lranslorme el avec lu les outils el les moyens laboratore doit repenser ses méthodes, ses moyens, son équipe-

qui permetlent de 'elaborer Le photographe se trouve confronté a de

menl, sa slratégie atin de s'adapler aux nouvelles demandes du mar-
che el aux conlraintes de la concuirence.
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[in Ee) consequences entraineront-elles sur le meétier méme de photographe ? 14h00-16h00 “LE LABORATOIRE INTEGRE
) e " avec la participation de Monsieur René BOUILLOT, journahsie el ET SES CONTRAINTES DE QUALITE"
a o
o) N photographe L'introduction de malériel de pius en plus sophisliqué pour Fensemble
O ay o des laboratoires intégrés a apporlé aux utilisaleurs un cenain nombre
Y 15h00-16h00 “L'ESTHETIQUE EN PHOTO INDUSTRIELLE" de conlraintes lant sur le plan inancier que sur le plan personnel el
Q. T ta photo mdusinelle répond & des besons precs le concept production Si certains ont su gérer ses obligalions il n'en resle pas
—.,—.h ‘W desthelsine don-l élre présent, sous quelles formes. pour quor laie, mans que la contrainie coimmerciale devia loujours élre mailrisée el
o P qu'appol it et peut-il évoluer ? qu'en esl-it dans ce domaine du conliBle qualilé ?
= m ' avec | icipation de Monsieur Chiishan LOURY des Beaux-Arls * ayec la participation de Monsieur Bernard LEBLANC, prolesseur a

de Marsedle I'Ecole Louws LUMIERE, joutnaliste spécialisé.
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