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Olivier Gast, conseil expert en
franchise, président du Cedre*
etde frmlchise“-lund.com
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Sous-secteur Type de
principal contrat

Franchise

Amincissement, Franchise
NG

« prés un fort développement des réseaux de Blanchiment dentaire  Concession
parfumerie au milieu des années 1990, on assiste

actuellement @ une grande expansion des services liés

@ la beauté, avec une extraordinaire créativité: soin des

pieds par des poissons, blanchiment des dents ou encore

massages naturistes... Les futurs franchisés doivent étre

trés attentifs au savoir-faire réellement proposé par

les réseaux: il faut aller vers des marques connues,

qui distribuent des produits sortant exclusivement

de leurs propres usines, ce qui impligue un savoir-faire

industriel, bien que ce soit une franchise de distribution

ou de service, comme par exemple Yves Rocher

; | Centredebronzage  Franchise
~ Clubderemiseen Licence
3] | forme de margue

~ Club de remise en Licence
|| formestdefitness  demarque

ou les Loboratoires Guinot. Ce sera la condition Commissior
pour la pérennité de I'enseigne et donc du salon. offiliotion
L'investissement dans |'esthétique est beaucoup moins .
conséquent que dans la parfumerie: ce sont des métiers Partenariat
de service, dans lesquels les stocks ne sont pas trés

importants et 'emplacement moins crucial. Toutefois,

les banques ne prétant plus, il faut quand méme

compter entre 50000 et 100000 euros d'investissement Franchise

personnel: on atteint vite 80 000 euros d’agencement

et entre S et 20000 euros de droits d’entrée. Par oilleurs,
certaines spécialités doivent étre pratiquées par une
esthéticienne diplémée: si le franchisé ne I'est pas,

il lui faudra en embaucher une. »

* Club européen des directeurs de réseaux.

W055754391)

Institut de beauté Franchise

Institut de beauté. Franchise

Affiliation
PLUS DE CONCURRENCE, ST nstitut de beauté Franchise
MAIS UNE CROISSANCE QUI STAGNE.  BelhicidE i
LE SECTEUR DE LA BEAUTE, SANTE, Affliation
BIEN-ETRE SORT DIFFICILEMENT
DE LA CRISE. POURTANT, DE o
NOUVEAUX CONCEPTS EMERGENT
COMME LES BARS A SOURIRE QU Licence de
LES SALONS DE COIFFURE LOW COST. marque



55

BEAUTE, SANTE ET BIEN-ETRE

Nombre
d'implan-
tations

Droit d'entrée

Investissement total hors local

CA HT moyen
a2 ans

Nécessite
un local

Durée Apport personnel

du contrat minimum

7 ans 30000€

NC 40000€

S ans 30000€

7 ans 100G00DE

4 ans 50000€

Sou7ans A partir de S0000€

4 ans 10000€

7 ans, puis 4 3000D€

ans par tocite

reconduction

5ans 40000€

5ans BOD00E

Sons 30000€

5ans 30000€

7ans Entre25000 €
et B0000€

5ans 30000€

3ans De 100000€
@ 120000€

Bl 1EnnneE

Dépend du nombre de cobines
75000 E (hors travaux)
S0000E

Entre 250000 et 300000€
150000€

100000€

20000€

85500€

80000€
De 240 UI_JDE 4 400000€
A partir de 74 500 €

A partir de SO000E

Entre 50000 et 150000€

A portir de SO000€

De 250000€ a450000€

IsNANE

De 150000€
1 400000€

De 150000€E
4 500000€
210000€
210000€
300000€
320000€

NC

150000€

NC

700000E

264000€

Dépend du nb.
de cabines
de soins

De BODDDE
0 200000E

Dépend du nb.
de cobines
de soins

600000€

190000€

20000€

15000€

Aucun

12000€

3000D€

15000€

20000€

Aucun

7000€
De 4000€
0 10000€

16600€

7000 E (formation
incluse)

8000E

7000E (formation
incluse)

9500€

6000€

50

40

140

123

37

23

39

51

268

174

34

106

168

B5S

Oui

NC

Oui

MNon

Oui

MNon

Oui

Oui

Oui

Qui

MNon

Oui

Oui

Non

Oui




