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SAMED! 23 JUIN 2001 > 10 h 30 - 12 h 00

INTEGRER LES RESEAUX GRGANISES DE COMMERCE
Les réseaux de commerce organisés (franchise,
partenariat, commission affiliation...) se dévelop-
pent de plus en plus et il est fréquent que notre

client soit un franchisé d'aujourd’hui ou de demain.

Quelles sont les principales caractéristiqués
juridiques et économiques de ces réseaux ?

Quels sont les atouts et les risques pour la téte de
réseau comme pour les commergants ?

Dans un deuxieme temps, nous verrons les apports de
I'expert-comptable en matiére de conseil ?
Comment aider son client 3 devenir franchisé ou
franchiseur ?

Des exemples de missions sur le terrain,

Intervenants :

> Olivier GAST,
avocat - conseil en développement de réseaux,
membre du collége des experts de le Fédération
Frangaise de la Franchise

> Pascale BEGAT,
expert-comptable, commissaire aux comptes,
conseil en franchise, membre du collége
des experts de la Fadération Frangaise de la
Franchise.
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