LA MISE EN PLACE DE LA CHAINE DE FRANCHISE :
« LA REGLE DES TROIS-DEUX »

Pour Maitre OHvier Gast, avocat a la
Cour, le franchiseur, puur sa sécurité,
doit éviter scrupuleusement de vendre,
moyennant un droit d'entrée, une appa-
rence de réussite 3 un franchxs:_e. S le
fait, cela releve de !'escroquerie punie
par l'article 405 du Code Pénal. Or, ac-
tuellement, de jeunes franchiseurs qui
ont testé eux-mémes leur produit ‘dax;s
un seul pilote qui n’a pas dépassé six
mois d’activité, se lancent trop rapxcje:
ment dans le recrutement de franchisé
pour bénéficier du facteur « mode »
actuel. Aussi, pour Maitre Gast, l'un des
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indices les piys surs pour dépister une
franchise sérieuse d’'une franchise d’ama-.
teur, est l'existence des « trois pilotes
de deux ans d'activité ». Sur ces trois
pilotes, un doit se trouver i Paris, un
autre dans une grande ville (Marseille,
yon, Lille...) et un troisiteme dapns une
ville moyenne (Blois, Tours, Nevers...).
“es deux ans sont aussi nécessaires pour
etre sur que l'on n’a Pas une apparence
de succes lié a I'attrait de la nouveauts,
1 ne faut pas oublier que la franchise,
comme certaines maladies, a besoin
d'une période d’incubation assez longue,
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